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C O N S U L T O R E S  I M O B I L I Á R I O S

Avaliação da sua Casa
e apresentação da
Estratégia Específica de
Promoção

Preparação do Imóvel
para Promoção e Venda

Realizar visitas e receber
Propostas

Elaboração, Revisão e
Assinatura do CPCV

Assinatura da
Escritura

Assinar Contrato de
Mediação Imobiliária

Lançamento do Imóvel
para o mercado de Venda

Aceitar a melhor proposta
para si

Agendamento da Escritura
de Venda

Identificação das
Suas Necessidades e Objetivo

Parabéns
Tempo de Celebrar!
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www.remax.pt DD

A sua opinião é imporante para nós!


